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Chi resiste. [l 60% del fatturato oltreconfine per Faggiolati Pumps

‘Fontane made in Maeceratz
a Versailles e Hyde Park

s «Me ne mancano cingue.
Dopodiché sard arrivato amil-
le». Giovanni Faggiolati, 55 an-
ni, lo dice incredulo: nonimma-
ginava che in-26 anni avrebbe

dormito in cosi tanti alberghi

diversi per promuovere la sua

azienda: «Ma su questa strate-

gia ho puntato dall’inizio. I
mercati devono riconoscerti.

' mo in ricerca - dice Faggi

Palm. Un’espansione partita
da una zona riconosciuta per
le calzature, ma che trovanelle
fonderie un’altra attivita stori-
ca.Da quiil knowhow per pro-
duzioni per le quali «spendia-
: jolati
- oltre 3oomila euro I'anno». E
tutto questo per un gruppo il
cui fatturato - sul quale

L’anno scorso abbiamo parte- . -

cipato a 14 fiere internaziona-
li». E cosi, nel tempo, I'azienda
che ha fondato (Faggiolati
Pumps) - e dicui é amministra-
toreunico, «aiutato damiamo*
glie Fiorella che segue la parte
- amministrativa, i rapporti con
le banche, il personale e che in
azienda abbiamo soprannomi-
nato Margaret Thatcher» - ha
portato i suoi prodotti in giro
peril mondo.

Le elettropompe sommergi-
bili "made in Macerata" sono
all'interno della reggia di Ver-
sailles, nella fontana'di. Hyde
ParkaLondra,in quelladiTre-
viaRomamaanche (e servono
per la desalinizzazione) a Du-
bai, sull'isola artificiale The

LA CHIAVE DEL SUCCESSO

" L'amministratore unico:

«Il cliente non viene pil
a cercarti, sei tu che devi
scovarlo e convincerlo

con prodotti di alta qualita»

I'export pesa per il 60% - ha
raggiunto i 16 milioni nel 2008
(+16%) conunutile dopole im-
poste di 85omila euro. «Anche
quest’anno - dice Faggiolati -
contiamo di crescere dell'n-12
per cento».

La spinta sui contatti inter-
nazionali continuera a essere
determinante: «Soprattutto in

questi tempi di crisi & inutile
stare a piangersi addosso in
azienda. Il cliente non viene
pili-a cercarti. Sei tu che devi
trovarlo e convincerlo con pro-
dottidialta qualitaeconunva-
lore aggiunto che non possono
avere altroven.

Intempidi crisi, perd, c’¢ an-
che' il paradosso: «Qualche
giorno fa ho dovuto dire no a
una commessa americana da
4mila pezzi al mese. Ma noi
possiamo produrne 13mila
all’anno». Per questo Faggiola-
ti ha da tempo pensato aun se-

~ condo stabilimento, nel vicino

comune di Corridonia, che da-
rebbe lavoro a150 persone che
andrebbero ad aggiungersi al-
le 104 attualmente in forza in

‘quello di Macerata. «Ilterreno

I’ho acquistato 4 anni fa. Pro-
blemiburocraticiedi program-
mazione urbanistica non ci
hanno ancora permesso di ini-

-ziareilavori. E pensare che sia-

mo pronti a un investimento
da 25 milioni».

A. Bio.
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